Informationen zum
Wohnungsverkauf.
Mit Wustenrot Immobilien.
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Wir unterstiitzen Sie beim Verkaufsprozess

Unsere erfahrenen Makler prifen mit mehreren Verfahren, wie hoch der Verkaufspreis an-
gesetzt werden kann und nennen lhnen diesen. AuBBerdem verfiigen wir Uber ein umfangrei-
ches Kaufinteressenten-Register, mit dem wir Sie gerne bei der Kaufersuche unterstitzen.
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Die richtige Strategie fur
lhren Erfolg

Mit der passenden Ansprache erreicht man am besten und am schnellsten ei-
nen geeigneten Kaufer.

Wie Sie lhre Wohnung am besten vermarkten, hangt von verschiedenen Faktoren ab, unter anderem
von deren Wert. FUr eine Wohnung in einer stadtischen Top-Lage kdnnen Sie beispielsweise mehr
verlangen als fUr eine Wohnung in einer abgelegenen landlichen Gegend.

Der Wert Ihrer Wohnung entscheidet somit auch dariber, welche Zielgruppe Sie erreichen mdchten.
Doch auch hierbei gibt es Unterschiede: Die einen begeben sich im Internet auf die Suche nach einer
Wohnung, die anderen schauen sich in einer Zeitung nach einer geeigneten Immobilie um.

Wichtig ist, dass Sie mit Ihrer Verkaufsstrategie echte Kaufinteressenten erreichen. Diese informieren
sich in der Regel Monate vor dem Kauf dariber, welche Preis in der Region gelten und wie viel sie fur
eine Wohnung mit einer entsprechenden Ausstattung zahlen missen.

Optimale Verkaufspreisfestlegung ist wichtig

Sie werden sich deswegen nicht mit einem es passieren, dass die Wohnung lange am
Preis zufrieden geben, der zu hoch ist. Aller- Markt bleibt.

dings konnen auch Fragen aufkommen, wenn

Sie den Verkaufspreis zu niedrig ansetzen. Deswegen ist eine optimale Verkaufspreisfest-
Dann konnten sich die Interessenten fragen: legung wichtig.

Stimmt etwas mit der Wohnung nicht? So kann



Prasentation von

der besten Seite

Sorgen Sie dafir, dass sich die Kaufinteressenten in lhre Immobilie verlieben.
Wir Sagen lhnen, wie lhnen das am besten gelingt.

Bei der Vermarktung Ihrer Wohnung spielen neben der richtigen Vermarktungsstrategie noch weitere
Kriterien eine Rolle. So sollten die Objektfotos potenzielle Kaufer beispielsweise direkt ansprechen.

Denn: Es gibt keine zweite Chance fir den ersten Eindruck.

Objektfotos

Ansprechende Objektfotos sorgen da-
fir, dass sich Interessenten schon vor
Besichtigungsterminen einen ersten
Eindruck lIhres Hauses verschaffen
kénnen. Wir fertigen diese an.

Exposés

Texte, Zahlen und Bilder, die Informa-
tionen Uber das Haus bieten: Das sind
Dinge, die Kaufinteressenten wichtig
sind. Wir fassen Sie in einem attrakti-
ven Exposé zusammen.

Anzeigen

Mit Schaufensteraushangen, Printan-
zeigen oder Verkaufsschildern kon-
nen Sie potenzielle Kaufinteressenten
auf Ihr Haus aufmerksam machen.
Wir Ubernehmen die Schaltung.

Grundrisse

Passen die Mobel der Kaufinteressen-
ten in Ihr Haus? Wir liefern anspre-
chende und verstandliche Grundrisse,
damit die Kaufinteressenten ihr neues
Zuhause planen konnen.

Energieausweis

Ein Energieausweis ist gesetzlich
vorgeschrieben. Deswegen dirfen
Sie lhr Haus ohne diesen auch nicht
verkaufen. Wir kUmmern uns gerne
um die Erstellung.

Sonstige MaBnahmen

Manchmal sind es Kleinigkeiten,
die den Wert eines Hauses steigen
lassen, zum Beispiel ein gepflegter
Garten. Unsere Experten finden ge-
eignete MaBBnahmen fir Sie heraus.



Wir unterstitzen Sie wahrend des gesamten Verkaufsprozesses

Wir unterstitzen Sie bei den Verkaufsvorbereitungen, der Wertermittlung und bei der
Verkaufsabwicklung Ihrer Immobilie. Auf Wunsch sind wir auch bei der Immobilienibergabe
zugegen. Mochten Sie Ihre Wohnung verkaufen, freuen wir uns darauf, Sie bei allen Schrit-
ten des Verkaufsprozesses umfassend zu beraten und zu begleiten.
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Ein Vollzeit-Job fiir Vollzeit-Profis

Der Verkauf einer Immobilie erfordert neben umfangreicher Recherche auch viel Verwal-
tungsarbeit und die standige Erreichbarkeit fir Kaufinteressenten. Nutzen Sie |hre Freizeit
doch lieber fur Familie, Freunde und Hobbys - um den Verkauf kimmern wir uns.




Wir ubernehmen die Arbeit
und Sie genieBen lhre Freizeit

Wir wissen um den hohen finanziellen und ideellen Wert Ihrer Immobilie, nehmen uns viel Zeit fur Sie
und behandeln Ihre Immobilie mit der entsprechenden Wertschatzung. Im Rahmen unseres ganzheit-
lichen Rundum-Service Ubernehmen wir alle mit dem Verkauf verbundenen Aufgaben und informie-
ren Sie fortlaufend Uber den aktuellen Stand. Sie kdnnen sich einfach entspannt zuricklehnen.

@ Bonitatsprifung

@ Interessentenbetreuung

- Personliche Beratung

- Umfassende Vorabqualifizierung

- Standige Erreichbarkeit bei Fragen
- Nachfassen nach Besichtigungen

@ Besichtigungen

- Vorbereitung & Terminvereinbarung
- Bestatigung bei Interessenten

- Zeiteffiziente Durchfihrung

- Beantwortung aller Fragen

@ Verhandlungsfiihrung

- Umfassendes Objektwissen

- Kenntnis aller Kduferargumente

- Spezifische Verhandlungsmethoden
- Langjahrige Erfahrung

@ Notartermin

- Notarvermittlung

- Abstimmung & Vereinbarung Termin
- Begleitung zum Notartermin

- Unterstitzung bei Fragen vor Ort

- Personliche Befragung des Kaufers
- Schufa-Prifung

- Auskunft Birgel & Creditreform

- Prifung Konto- oder Depotausziige

@ Finanzierung fiir Kaufer

- Vermittlung Finanzierungsberatung
- Sicherstellung Kauffinanzierung

- Grofes Partnernetzwerk

- Auch fur Versicherung, Anlage etc.

@ Vertragsgestaltung

- Zusammentragen aller Inhalte
- Aktuelle Rechtskenntnisse

- Ausarbeitung Vertrag

- Vorbesprechung mit Verkaufer

@ Objektiibergabe

- Koordination Ubergabe

- Ablesen aller Zahlerstande

- Sicherstellung Raumung, Zahlung
- Erstellung einwandfreies Protokoll



Viele Argumente sprechen fur

Wustenrot Immobilien. Seien Sie mit uns

gemeinsam erfolgreich.

Wir beraten Sie gerne.

Wistenrot Immobilien
Sascha Maurer

Luxemburger Str. 376
50354 Hirth
Tel.:02233/619 2110
Fax: 022 33/619 2111
info@wi-maurer.de
www.wi-maurer.de
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