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Erfahrene Makler sind auch Vermittler

Damit bei einem Hausverkauf bzw. -kauf am Ende beide Seiten zufrieden sind, konnen
Makler zum Einsatz kommen. Sie beraten Verkaufer hinsichtlich der Wertermittlung, stehen
aber auch Kaufern beratend zur Seite, zum Beispiel, wenn Sie spezifische Fragen zum Haus
haben.




So wird der optimale
Verkaufspreis ermittelt

Nicht nur die Lage lhres Hauses, sondern auch der derzeitige regionale Immo-
bilienmarkt hat einen Einfluss auf den Wert Ilhrer Immobilie.

Nur wenn Sie genau wissen, was |hr Haus wert ist, erzielen Sie den besten Preis. Welchen Preis Sie
verlangen kénnen, hangt letztlich aber auch von zwei entscheidenden Faktoren ab: von der Lage des
Hauses und vom Haus selbst. Hauser in stadtischen Bereichen bringen so beispielsweise oft mehr
Geld ein als solche in abgelegenen landlichen Regionen.

Und falls Sie Ihr Haus mit Grundstiick verkaufen, gilt: Je mehr auf einem Grundstick noch gebaut
werden kann, desto hoher ist sein Wert.

Wir ibernehmen gerne den Verkauf fiir Sie

Um den Wert des Hauses zu ermitteln, sollten Sie aber auch kinftigen Entwicklungen und Trends des
Immobilienmarktes bericksichtigen. AuBerdem gilt es, eine exakte Zielgruppenanalyse potenzieller
Kaufer sowie eine Starken-Schwachen-Analyse lhres Hauses durchzufihren.

Generell gilt: Je realistischer Sie den Verkaufs-
preis ansetzen, desto schneller werden Sie lhr
Haus verkaufen. Denn Kaufinteressenten in-
formieren sich in der Regel bereits seit vier bis
acht Monaten Uber die Preise, die in der Region
Ublich sind. Daher wissen sie meist ganz genau,
wie viel sie fir ein Haus zahlen méchten. Damit
sie einen gemeinsamen Nenner finden, ist es
wichtig, dass Sie keine unrealistischen Preis-
vorstellungen nennen.

Natirlich stehen wir Ihnen bei der Wert-
ermittlung bzw. Verkaufspreisfestlegung als
kompetenter Partner gerne zur Seite und nen-
nen lhnen einen durch unsere Analysen ermit-
telten realistischen Wert Ihres Hauses. Dariber
hinaus begleiten wir Sie aber auch wahrend des
gesamten Verkaufsprozessens - angefangen
von den Verkaufsvorbereitungen Uber die Wer-
termittlung bis hin zur SchlisselUbergabe.
Sprechen Sie uns einfach an!



Prasentieren Sie lhr Haus
von der besten Seite

Neben einer professionellen Wertermittlung spielt auch ein gute Vermark-
tungsstrategie beim Hausverkauf eine entscheidende Rolle.

Es gibt keine zweite Chance fir den ersten Eindruck. Deswegen sollten Sie Interessenten die Schon-
heit Ihres Hauses vermitteln. Damit sich Kaufinteressenten sofort wie Zuhause fihlen, konnen zahl-
reiche MaBnahmen zum Einsatz kommen. Wir unterstitzen Sie gerne bei der Durchfihrung dieser.

Objektfotos

Ansprechende Objektfotos sorgen da-
fir, dass sich Interessenten schon vor
Besichtigungsterminen einen ersten
Eindruck lIhres Hauses verschaffen
kénnen. Wir fertigen diese an.

Exposés

Texte, Zahlen und Bilder, die Informa-
tionen Uber das Haus bieten: Das sind
Dinge, die Kaufinteressenten wichtig
sind. Wir fassen Sie in einem attrakti-
ven Exposé zusammen.

Anzeigen

Mit Schaufensteraushangen, Printan-
zeigen oder Verkaufsschildern kon-
nen Sie potenzielle Kaufinteressenten
auf Ihr Haus aufmerksam machen.
Wir Ubernehmen die Schaltung.

Grundrisse

Passen die Mobel der Kaufinteressen-
ten in Ihr Haus? Wir liefern anspre-
chende und verstandliche Grundrisse,
damit die Kaufinteressenten ihr neues
Zuhause planen konnen.

Energieausweis

Ein Energieausweis ist gesetzlich
vorgeschrieben. Deswegen dirfen
Sie lhr Haus ohne diesen auch nicht
verkaufen. Wir kUmmern uns gerne
um die Erstellung.

Sonstige MaBnahmen

Manchmal sind es Kleinigkeiten,
die den Wert eines Hauses steigen
lassen, zum Beispiel ein gepflegter
Garten. Unsere Experten finden ge-
eignete MaBBnahmen fir Sie heraus.



Unterstitzung wahrend des gesamten Verkaufsprozesses

Wir helfen Ihnen nicht nur bei der Wertermittlung und der Vermarktung lhres Hauses,
sondern fUuhren auf Wunsch auch die ImmobilienUbergabe durch. Kurzum: Wir stehen Ihnen
wahrend des gesamten Verkaufsprozesses zur Seite. Wir beraten Sie gerne Uber unsere
Leistungen fir einen erfolgreichen Hausverkauf.




Ein Vollzeit-Job fiir Vollzeit-Profis

Der Verkauf einer Immobilie erfordert neben umfangreicher Recherche auch viel Verwal-
tungsarbeit und die standige Erreichbarkeit fir Kaufinteressenten. Nutzen Sie |hre Freizeit
doch lieber fur Familie, Freunde und Hobbys - um den Verkauf kimmern wir uns.




Wir ubernehmen die Arbeit
und Sie genieBen lhre Freizeit

Wir wissen um den hohen finanziellen und ideellen Wert Ihrer Immobilie, nehmen uns viel Zeit fur Sie
und behandeln Ihre Immobilie mit der entsprechenden Wertschatzung. Im Rahmen unseres ganzheit-
lichen Rundum-Service Ubernehmen wir alle mit dem Verkauf verbundenen Aufgaben und informie-
ren Sie fortlaufend Uber den aktuellen Stand. Sie kdnnen sich einfach entspannt zuricklehnen.

@ Bonitatsprifung

@ Interessentenbetreuung

- Personliche Beratung

- Umfassende Vorabqualifizierung

- Standige Erreichbarkeit bei Fragen
- Nachfassen nach Besichtigungen

@ Besichtigungen

- Vorbereitung & Terminvereinbarung
- Bestatigung bei Interessenten

- Zeiteffiziente Durchfihrung

- Beantwortung aller Fragen

@ Verhandlungsfiihrung

- Umfassendes Objektwissen

- Kenntnis aller Kduferargumente

- Spezifische Verhandlungsmethoden
- Langjahrige Erfahrung

@ Notartermin

- Notarvermittlung

- Abstimmung & Vereinbarung Termin
- Begleitung zum Notartermin

- Unterstitzung bei Fragen vor Ort

- Personliche Befragung des Kaufers
- Schufa-Prifung

- Auskunft Birgel & Creditreform

- Prifung Konto- oder Depotausziige

@ Finanzierung fiir Kaufer

- Vermittlung Finanzierungsberatung
- Sicherstellung Kauffinanzierung

- Grofes Partnernetzwerk

- Auch fur Versicherung, Anlage etc.

@ Vertragsgestaltung

- Zusammentragen aller Inhalte
- Aktuelle Rechtskenntnisse

- Ausarbeitung Vertrag

- Vorbesprechung mit Verkaufer

@ Objektiibergabe

- Koordination Ubergabe

- Ablesen aller Zahlerstande

- Sicherstellung Raumung, Zahlung
- Erstellung einwandfreies Protokoll



Viele Argumente sprechen fur

Wustenrot Immobilien. Seien Sie mit uns

gemeinsam erfolgreich.

Wir beraten Sie gerne.

Wistenrot Immobilien
Sascha Maurer

Luxemburger Str. 376
50354 Hirth

Tel.: 02233/619 2110
Fax: 022 33/619 2111
info@wi-maurer.de
www.wi-maurer.de

wohnen heif3t

wustenrot

Wustenrot Immobilien






